
 

 
 

 

 

 

 



 

 
 

BIENVENIDA 
 Muchas felicidades por tomar la decisión de convertirte en Distribuidor Independiente Mas 

Natural. 

 Como Distribuidor Independiente Mas Natural tendrás la oportunidad de ayudar a mejorar 

tu salud y la salud de los demás, ya que nuestros productos ayudan a llevar una vida de salud y  

bienestar. 

 Al tiempo que empezarás a obtener beneficios, ganancias, mediante uno de los mejores 

planes de compensación.  

 Lee el manual, estudia los productos, sus componentes y para qué ayudan, llega a 

convertirte en un experto de tu propio negocio y sé un gran líder en la red que formes. 

 Tengo la confianza de que alcanzarás el éxito deseado, si te atreves a creer  que todo es 

posible. 

 La familia Mas Natural Salud y Bienestar y un servidor siempre estaremos para apoyarte y 

acompañarte en tu camino al éxito. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 
 

MANUAL DEL DISTRIBUIDOR 
1. Bienvenida 

2. La empresa 

  Misión  

  Visión  

  Valores  

  Términos  

3. Comercialización 

  Reglas 

 Global MN 

  Reglas  

4. Incentivos  

  Reconocimientos  

  Trimestrales y Semestrales 

  Incentivos de nuevo ingreso 

5. Sugerencias para lograr un Negocio Exitoso 

6. El Distribuidor Independiente Mas Natural 

7. Mercadotecnia, Publicidad y Propiedad Intelectual. 

8. Contrato 

9. Directorio 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 
 

LA EMPRESA 
  

Mas Natural Salud y Bienestar es una empresa Mexicana joven que se esfuerza día con día 

para ofrecer un mejor servicio a nuestros clientes, que ha demostrado que cuando se trabaja con 

compromiso, pasión y entusiasmo, se puede llegar muy lejos. Tan es así, que a nueve años de la 

materialización de esto que un día sólo fue un proyecto, estamos presentes prácticamente en toda 

la República Mexicana y parte de E.U.A. con un crecimiento sorprendente, gracias a la calidad y 

aceptación de nuestros productos, y al trabajo de miles de personas que nos han brindado su 

confianza y que hoy son el motor de nuestra compañía. 

Misión 

Contribuir a mejorar la calidad de vida de las personas, fomentando la buena nutrición, salud y bienestar a 

través de nuestros productos y la mejor oportunidad de negocio. 

  

Visión 

Posicionarnos en América Latina como la empresa con los mejores productos y multinivel del mercado. 

 

Valores 

1. Calidad: En todos los ámbitos de cada uno de los proyectos que realizamos. Tanto en el 

producto y su distribución, así como en el servicio y atención a nuestros distribuidores. 
 

 

2. Justicia: Hacia nuestro personal, tanto en el trato como en la asignación de actividades a realizar, 

dependiendo éstas de la capacidad de cada uno de ellos. 

 

3. Innovación: Continua de nuestras estrategias y de nuestros métodos de trabajo. 

 

4. Puntualidad: En la entrega de los pedidos solicitados por nuestros distribuidores. 

 

5. Coherencia: Entre a lo que nos comprometemos con nuestro distribuidor y lo que efectuamos 

como trabajo. 

 

6. Comunicación: Constante y efectiva, entre todos los miembros que conformamos parte de la 

empresa, así como nuestros proveedores y distribuidores. 



 

 
 

 

7. Confianza: En que realizaremos nuestras labores de la mejor manera, con la finalidad de 

satisfacer a cada uno de nuestros distribuidores. 

 

8. Compromiso: En mantener la mejor calidad en nuestros productos. Con nuestros distribuidores, 

al brindarles un servicio de calidad por nuestro personal, así como cuidar el  medio ambiente, al 

respetar y cumplir todas las normas establecidas para éste. 

 

9. Responsabilidas: Con nuestros clientes, proveedores y empleados. 

 

 Para que vayas conociendo la empresa es muy importante que conozcas todos los términos 

que se manejan dentro de esta y así puedas tener un panorama amplio sobre Mas Natural Salud y 

Bienestar. 

 

Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. Es una sociedad mexicana que está constituida 

bajo las leyes de los Estados Unidos Mexicanos. 

 

El sistema de venta que se maneja es a través de distribuidores independientes, quienes compran 

el producto a un menor costo para venderlos  y/o consumirlos. 

 

TÉRMINOS 

Distribuidor Independiente Mas Natural: Es la persona que ha firmado un CONTRATO de 

DISTRIBUCIÓN, así como haber comprado el KIT DE INSCRIPCIÓN para convertirse en 

DISTRIBUIDOR INDEPENDIENTE de la compañía. Los distribuidores independientes Mas Natural 

pueden alcanzar distintos niveles de crecimiento y llegar a obtener premios y reconocimientos. 

 

Frontal: También llamado patrocinado, primer nivel; y es nombrado de este modo ya que es 

distribuidor que queda de frente a su patrocinador. 

 

Patrocinado: Es la persona que se ha inscrito a la empresa, producto de la invitación de su 

patrocinador. 

 

Patrocinador: Distribuidor Independiente Mas Natural que ha dado a conocer el negocio y los 

beneficios de este a sus prospectos, los cuales decidieron convertirse en distribuidores y quedaron 

inscritos bajo el patrocinio. 

 



 

 
 

Activación: Es la meta mensual con la que los Distribuidores Independientes Mas Natural deben 

cumplir, para participar en el Plan de Compensación.  

 

Plan de Negocio Mas Natural: Al convertirse en distribuidor Mas Natural usted tiene la 

oportunidad de ganar comisiones a través de referir nuevos distribuidores a nuestra compañía, 

tenemos diez niveles en nuestro Programa de Comisión Multinivel. 

 

COMERCIALIZACIÓN 
Para poder comercializar los productos de Mas Natural, debes adquirir primeramente tu 

membresía que te haga ser parte de esta gran empresa, te proporcionara al momento de tu 

inscripción material y herramientas muy importantes para tu desarrollo y capacitación en tu 

negocio. 

 

¿Cómo puedes vender los productos de la familia Mas Natural Salud y Bienestar?  

Tenemos dos formas: 

 

Venta Directa  

 Puedes ganar dinero vendiendo los productos de la familia Mas Natural, en los que crees y 

has probado su eficacia. 

 

 Empieza marcando una gran diferencia en tu propia vida y en las de los demás. 

 

 Tendrás la oportunidad de tener una ganancia libre y total como a continuación te lo 

mostramos: 

 

Es un camino que no será nada fácil, tu trabajo será recomendar los productos a tus 

familiares, amigos, vecinos, compañeros, etc. Y con el paso de los días verás cómo los productos se 

venderán por si solos gracias a que las personas notarán su eficacia.  

 

 Dentro de la familia Mas Natural Salud y Bienestar también contaras con las herramientas y 

recursos necesarios para empezar a distribuir rápidamente los productos.  

 

 Te darás cuenta como en pocos días, comenzarás a tener atractivas ganancias, y esto sin 

tener que dejar tus actividades diarias, ni sacrificar a tu familia. 

 



 

 
 

Obtendrás un beneficio inmediato  que va de un 50% a un 95% de ganancia dependiendo 

del producto. 

 

La segunda forma de vender los productos y ganar dinero: 

 

 

 

¡PATROCINANDO! 

 De esta forma podrás alcanzar tus metas rápidamente; ya que si además de vender los 

productos, invitas otras personas, estas te podrán generar ¡sorprendentes comisiones mensuales!  

 

 Al convertirte en distribuidor Independiente Mas Natural tendrás la oportunidad de ganar 

comisiones al estar invitando a nuevos distribuidores para que se unan a tu red. 

  

 En Mas Natural Salud y Bienestar contamos con un excelente Plan de Negocio Multinivel 

donde tenemos diez niveles de los cuales por cada nivel recibirás una comisión de las compras 

hechas por tus patrocinados. 

 

Únicamente debes seguir las normas y reglas del Plan de Negocio Mas Natural. 

  

Conoce más a fondo como trabaja el Plan de Negocio Mas Natural, te mostramos un 

ejemplo para que lo comprendas mejor y puedas empezar a generar una red de valor para obtener 

las ganancias que siempre has deseado, y al mismo tiempo ayudar a mejorar la salud de las 

personas. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 
 

¡Aquí te lo explicamos! 

 

Como te darás cuenta, el motor de tus ventas; son las personas que forman tu red de 

distribución, principalmente, los que están en tu primer nivel.  

 

 Mantén una relación cercana a ellos, asegúrate de que estén bien informados, para que 

también ellos crezcan contigo.  

 

 Procura las reuniones en los centros de capacitación y apoyo, ahí podrán resolver todas sus 

dudas y compartir sus experiencias.  

 

 La capacitación debe ser constante, es por eso que también deberás estudiar por tu cuenta 

todos los temas de interés que te impulsen para seguir creciendo. 

 

 Establece metas a corto y largo plazo, lucha por alcanzarlos, y lo más importante ¡Disfruta 

tu trabajo!, solo así podrás mantenerte en el camino del éxito. 

 

REGLAS 

Reglas para poder cobrar sus comisiones 

 

· Para ser considerado un distribuidor Independiente Mas Natural activo y calificar para 

cualquier tipo de comisión para ese mes, usted tiene que comprar por lo menos 1,500 puntos al 

mes (No es comisionable) únicamente le da el derecho de participar en el Plan de Negocio Mas 

Natural. 

 

· Para poder participar en el plan de Negocio Mas Natural y recibir sus comisiones el 

distribuidor independiente Mas Natural debe estar sujeto a la regla de Frontalidad = Profundidad 

que te permite comisionar hasta el quinto nivel y al Plan ejecutivos que te permite comisionar 

hasta el decimo nivel. 

 

· Las comisiones se pagan mensualmente, los periodos de comisiones comienzan el día 11 

de cada mes y terminan el día 10 del siguiente mes.  

 

· Un día laboral se define de Lunes a Viernes, excluyendo días festivos. 

 



 

 
 

· Los pedidos se cuentan para el mes en el cual se recibe, si un pedido se recibe después del 

último día del periodo, contará para el próximo mes. El pedido deberá recibirse en el horario 

laborable por la empresa. 

 

El horario de atención a Distribuidores es de 9:00 am a 6:00 pm de lunes a viernes y de 9:00 am a 

3:00 pm el día sábado. 

 

· Sobre los productos que causan algún impuesto; solo es comisionable el valor del 

producto, más no el impuesto que causan. 

· No hay excepciones para estas reglas. 

 

 

Frontalidad = Profundidad. 

 

 Esta regla es muy sencilla de cumplir, para poder recibir la comisión del primer nivel, se 

debe tener cuando menos un frontal activado al mes.   

 

 Para recibir la comisión de un segundo nivel, es necesario tener 2 frontales activados 

mensualmente. 

 

 Para poder recibir la comisión de un tercer nivel, es necesario tener 3 frontales activados 

mensualmente. 

 

 Para poder recibir la comisión de un cuarto nivel, es necesario tener 4 frontales activados 

mensualmente. 

 

 Para poder recibir la comisión de un quinto nivel, es necesario tener 5 frontales activados 

mensualmente. 

 

 

Plan Ejecutivos 

 

Para poder recibir la comisión de un sexto nivel, es necesario que estés calificando como Ejecutivo. 

 

Para poder recibir la comisión de un séptimo nivel, es necesario que estés calificando como 

Ejecutivo Perla. 

 



 

 
 

Para poder recibir la comisión de un octavo nivel, es necesario que estés calificando como 

Ejecutivo Plata. 

 

Para poder recibir la comisión de un noveno nivel, es necesario que estés calificando como 

Ejecutivo Oro. 

 

Para poder recibir la comisión de un décimo nivel, es necesario que estés calificando como 

Ejecutivo Diamante. 

 

 

GLOBAL MN 
Mas Natural es una empresa en constante movimiento, y gracias al trabajo impetuoso de 

sus Distribuidores ha traspasado fronteras, teniendo presencia en otros países, lo cual te abre más 

posibilidades de crecimiento, ya que puedes invitar personas de esos países y tenerlos en tu red de 

distribución y claro esta poder cobrar las regalías que te generen esos invitados que tengas. 

 

Con este excelente plan podrás realizar compras en todos los países donde Mas Natural 

tenga presencia y esas compras te contaran para tu activación y serán comisionables para el 

patrocinador. 

 

REGLAS GLOBAL MN 

El distribuidor deberá activarse comprando 1,500 puntos en producto para poder cobrar 

las regalías que le genere su red de distribución de su país. 

 

Si un distribuidor tiene una red con distribuidores de México y USA, dicho distribuidor 

deberá comprar 500 puntos extra en producto para poder cobrar las comisiones que le genere su 

red de las dos zona (MX y US), dando un total de 2,000 puntos. 

 

Si un distribuidor que tiene invitados de México y USA no alcanza los 2,000 puntos; de 

manera que solo alcanza los 1,500 puntos, la empresa solo le pagara las regalías de su red 

principal. 

 

Un distribuidor que tenga red en más de un país y se active con 2,000 puntos deberá 

comprar como mínimo el 50% de su activación en su país de residencia. 



 

 
 

INCENTIVOS 
Ya que has entendido el sistema de Plan de Negocio Mas Natural es momento de que 

sepas que la familia Mas Natural también premia tu esfuerzo para que continúes creciendo día con 

día de la mano de la empresa y tus distribuidores. 

 

 Mas Natural Salud y Bienestar maneja un plan de Incentivos anual, así como 

reconocimientos trimestrales y semestrales a los distribuidores que han logrado las metas que 

propone la empresa para lograr el crecimiento de sus distribuidores. 

 

¡Conócelo! 

 

Tabla de reconocimiento a Ejecutivos 

Grado Frontales Activos en la red Reconocimien

to 

Ejecutivo  8 50 Tv 32 “ 

Perla 10 100 Set Perla 

Plata 15 200 Set Plata 

Oro 20 400 Set Oro 

Diamante  25 800 Set Diamante 

 

 

 



 

 
 

RECONOCIMIENTOS TRIMESTRALES 

Obtén tu reconocimiento como ejecutivo y junto con tu grupo logra con esfuerzo y trabajo 

ir ganando cada uno de los escalafones que la empresa te señala y recibe los beneficios, premios e 

incentivos que por tu tenacidad y esmero Mas Natural te ofrece. 

 

RECONOCIMIENTOS SEMESTRALES 

 Mas Natural Salud y Bienestar, consiente a sus distribuidores y les regala un auto último 

modelo semestralmente.  

 

 Si tu red de distribución ha crecido, y junto con ellos desplazas un mínimo de 350 cajas 

mensuales ¡tú puedes ser uno de los ganadores! 

 

 

Tabla de premios semestrales a Ejecutivos 

Grado Frontales Activos en la red Auto 

Perla 10 300 VW Gol 

Plata 15 600 VW Jetta 

Oro 20 800 VW Tiguan 

Diamante  25 1200 VW Toureg 

 

El equipamiento y color del automóvil pueden variar. Los modelos cambian cada año. 

 

 Si junto con tu red desplazas un mínimo de 300 activaciones de 1,500 puntos  y tienes 10 

frontales activos en tu primer nivel. 

 Si junto con tu red desplazas un mínimo de 600 activaciones de 1,500 puntos y tienes 15 

frontales activos en tu primer nivel. 



 

 
 

 Si junto con tu red desplazas un mínimo de 800 cajas y tienes 20 frontales activos en tu 

primer nivel. 

 Si junto con tu red desplazas un mínimo de1200 cajas y tienes 25 frontales activos en tu 

primer nivel. 

 

RECONOCIMIENTOS ANUALES 

Asiste a la Reunión Anual de Líderes, y se parte de una experiencia inolvidable al lado de los 

Ejecutivos de la empresa. 

Las bases se publican en la página de internet, para cada evento en particular. 

 

INCENTIVOS DE NUEVOS INGRESOS 

Mas Natural recompensa tu esfuerzo  

REGLAS 

 El plan de incentivos comienza el 11 de enero y termina el 10 de enero del año siguiente.  

 

 Para ganar cualquier tipo de bono usted debe tener activo el número de frontales dicho en 

la tabla  por mes, así como desplazar el número de activaciones de 1,500 puntos dicho en 

la tabla por mes.  

 

 Las ventas son mensuales y no son acumulables. Para estar activo un distribuidor debe 

comprar un mínimo de 1,500 puntos en producto al mes. La red se refiere a sus 

distribuidores en sus primeros 5 niveles. Se tienen que mantener las cantidades mínimas 

cada mes para que usted pueda ser elegible a un reconocimiento. 

 

 Los trimestres se manejan de la siguiente forma: Primer trimestre (enero 11 a abril 10), 

Segundo trimestre (abril 11 a julio 10), Tercer trimestre (julio 11 a octubre 10), Cuarto 

trimestre (octubre 11 a enero 10 de 2012). 

 

 El color y equipamiento del automóvil pueden variar, se aplican restricciones.  

 

 Cualquier incentivo se pierde si existe competencia desleal. 

 

 Los premios no son acumulables. 

 



 

 
 

 Los autos se entregan solo una vez en sus respectivos niveles. 

 

 Para poder calificar para un auto debes haber alcanzado un grado dentro de la empresa. 

 

Para poder calificar para un auto debes cumplir con los frontales y activaciones que la empresa 

solicita dentro de cualquiera de los dos semestres durante el año. Los semestres se manejan de la 

siguiente forma: Primer Semestre (Enero 11 a Julio 10), Segundo semestre (Julio 11 a Enero 10 del 

siguiente año). 

 

 

 

SUGERENCIAS PARA LOGRAR UN NEGOCIO EXITOSO 

1.- ¡Prueba los productos por ti mismo!  

 El haber utilizado y probado cada uno de  los productos que ahora tienes pensado vender, 

te será de gran ayuda ya que si los has probado sabes el potencial de estos y que a más personas 

les pueden servir. 

 

2.- ¡Conoce la empresa! 

 Qué tipo de negocio multinivel manejan (cuantos niveles manejan), plan de comisiones, 

costo de afiliación, incentivos, y demás información complementaria que te haga ser un líder 

preparado; para que las personas que están interesadas en afiliarse a tu red vean que eres una 

persona que esta empapado en el tema y vean en ti, el líder que quieres ser. 

 

3.- Conocer las características de los productos, para que sirven, en qué cantidad tomar, cada 

cuando, etc. 

Para que las dudas que tengan tus afiliados puedan ser respondidas por ti y tengas un 

mayor crecimiento de afiliados. 

 

4.- Trabajar 

¿Por qué te comento esto? porque la mayoría de las personas piensa que un negocio 

multinivel te dará a ganar mucho dinero en pocos días y la verdad no es así, se debe de trabajar 

muy fuerte día con día, diseñar un plan de trabajo semanal, mensual o como se te acomode para 

generar ventas y prospectos y así con el paso del tiempo se generaran excelentes ganancias a tu 

favor.  

 



 

 
 

5.- ¡Da lo mejor de ti! 

Si quieres ser un líder reconocido y tener una red de distribución exitosa, comparte tus 

conocimientos. Recuerda que un líder siempre verá por el bien de los demás. 

 

6.- Y por último reconocer que en este negocio tú eres el dueño. 

 

 

 

EL DISTRIBUIDOR INDEPENDIENTE MAS NATURAL 
 El distribuidor independiente Mas Natural es como la misma palabra lo marca, 

independiente, por lo que no se pueden dar a conocer como franquicias, socios, 

empresarios, representantes, apoderados de Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de 

C.V. 

 

 El distribuidor independiente Mas Natural debe cumplir con las leyes y reglamentaciones 

de los Estados Unidos Mexicanos, así como de las normas del Estado y Municipio en el que 

radica. 

 

 El distribuidor independiente Mas Natural, no tiene autorización para dar declaraciones de 

forma explícita o implícita que lleve a una persona a creer que el distribuidor es un 

franquiciatario, socio, empresario, representante o apoderado de Mas Natural Salud y 

Bienestar S. de R. L. de C. V. 

 

 El distribuidor Independiente Mas Natural es responsable de sus acciones comerciales, 

financieras y fiscales, así como por el pago de las licencias, gastos e impuestos incurridos 

por la práctica de su actividad comercial. 

 

 Los distribuidores independientes Mas Natural no pueden atribuirse la condición de 

exclusividad de la marca, así como de la distribución de los productos. 

 

 El distribuidor independiente Mas Natural no podrá inducir a otro distribuidor de Mas 

Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. a vender o comprar otros productos o servicios 

que no sean los ofrecidos por Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. 

 



 

 
 

 Los productos de Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V., no son medicamentos y 

no deben ser comercializados o recetados por prescripción médica como si lo fueran. 

 

 Cada distribuidor independiente deberá proporcionar sus propias facturas por los 

productos que venda. 

 

 Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. no permite la exhibición o venta de sus 

productos en tiendas de autoservicio, departamentales, farmacias, gimnasios, tiendas 

naturistas, etc. Así como no podrán venderlos a personas que deseen comercializarlos en 

los establecimientos antes mencionados. 

 

 El distribuidor independiente Mas Natural será el dueño de los productos adquiridos a Mas 

Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. Por lo que debe de obedecer el contrato, y el 

presente manual del distribuidor. 

 

 El distribuidor independiente Mas Natural que vaya a ingresar a nuevos distribuidores 

debe informar oportunamente a sus prospectos sobre los productos y el plan de negocio. 

 

 Si un distribuidor no se activa durante un período de 3 meses será dado de baja y el 

contrato se cancelará y dicho distribuidor perderá todos sus derechos como tal. 

 

 El incumplimiento de las normas y políticas contenidas en el contrato y manual del 

distribuidor es garantía para que Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V.  termine 

con el contrato de distribución. Y resultará en la perdida de los beneficios que como 

distribuidor tiene hasta la cancelación del contrato.  

 

 

MERCADOTECNIA, PUBLICIDAD Y PROPIEDAD INTELECTUAL 
Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. es el único titular de todos los derechos de 

propiedad intelectual relacionados con sus marcas:  

PSO Sottile, PSO Sottile X, PSO Sottile Fibra, PSO Sottile Gel, PSO Sottile Malteada, Enercomes, 

Goji-loe, NS Néctar Supreme, Coffee Shield, Soyfem, Flexim, Glucolive, OxiCell, Uriflam, Xesex, 

Nervicalm, Destellos de luz, Expulax, Uriprost, New PSO, Oxi Children, Alveomiel, Energy Jare, Rely 

Cosmetics. 

 



 

 
 

Así como de los servicios, los concursos, páginas web, videos, programas, spots de radio y 

televisión, y materiales impresos o de apoyo. 

 

Solo Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. está autorizado para producir, 

reproducir, distribuir, transformar, y comercializar productos, formularios, folletos y literatura en 

general. Así como cualquier bien o servicio bajo la denominación de Mas Natural Salud y Bienestar 

S. de R.L. de C.V. 

 

Solo la literatura que proporcione o venda Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. 

se puede usar en la presentación de los productos, dicha literatura no podrá duplicarse o 

reproducirse de alguna forma. 

 

No está permitido a los distribuidores usar la denominación Mas Natural Salud y Bienestar 

S. de R.L. de C.V. así como ninguno de los signos distintivos en cheques, facturas, páginas web, 

anuncios, tarjetas de presentación, etc. A menos que se haya solicitado el permiso por escrito y 

haya sido aceptada su petición. 

 

Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. como propietario de las marcas y logotipos, 

se reserva el derecho de impedir, suspender y cancelar el contrato si se detectan irregularidades en 

el manejo por parte de Distribuidor Independiente Mas Natural. 

 

Los Distribuidores Independientes Mas Natural no podrán conceder entrevistas a los 

diferentes medios de comunicación. 

 

El Distribuidor Independiente Mas Natural podrá tener su propia página web, donde podrá 

tener información que corresponda a su red, días de juntas, testimonios propios, etc. Y para lo 

relacionado con los productos, contenido, funciones, plan de negocio deberá establecer un enlace 

o link a la página oficial de Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de C.V. 

(www.masnatural.com.mx) 

 

El distribuidor independiente Mas Natural se compromete a usar la propiedad intelectual 

de conformidad con lo mencionado en el presente manual del distribuidor y el contrato. 

 

Elementos que te ayudarán a tener el éxito que siempre has deseado 

 

VIDEO CORPORATIVO. 

 



 

 
 

 Video donde se da a conocer la empresa, sus productos y los diferentes centros de 

distribución que se tienen. Lo puedes usar para tus juntas y reclutamiento de personal. 

 

 

PROGRAMA “TU ESPACIO”  

 Un programa de radio por internet donde se abordan temas de interés para el crecimiento 

de los distribuidores y sus redes. 

 

Cuando te conviertes en distribuidor independiente Mas Natural tienes la oportunidad de entrar a 

ver los programas desde www.masnatural.com.mx/radio 

 

 

REVISTA MN NEWS LINE 

 Revista trimestral donde se dan a conocer testimonios, información sobre productos, se 

publican novedades sobre artículos de salud, cuidado personal, contiene información sobre los 

centros de distribución, para apoyar el crecimiento del distribuidor. 

 

PAGINA WEB 

 www.masnatural.com.mx desde donde podrás checar tu oficina virtual, así como ver los 

programas que la empresa produce como, “Tu Espacio”, contiene información sobre los productos, 

el negocio, y los diferentes comunicados que dé a conocer la empresa. 

 

PUBLICIDAD 

 Todos los volantes, catálogos, trípticos, así como todos los artículos promocionales que 

Mas Natural ofrece serán únicamente reproducidos por Mas Natural Salud y Bienestar S. de R.L. de 

C.V. 

 

 

CONTRATO 
 

Para convertirte en distribuidor independiente Mas Natural, debes cumplir con los 

siguientes requisitos: 

 Ser persona física o moral con actividad empresarial y ser mayor de edad. 

 Adquirir tu membresía 



 

 
 

 Llenar, firmar y presentar el contrato original que te convierte en Distribuidor 

Independiente Mas Natural. 

 No se aceptarán contratos con tachaduras o enmendaduras. 

Como llenar el Contrato de Distribuidor Independiente Mas Natural 

 

Datos del Solicitante 

Nombre: Escriba su nombre o nombres. 

Apellidos: Escriba primero su apellido Paterno y luego el Materno. 

Fecha de Nacimiento: Escriba su fecha de nacimiento anotando día, mes, año. 

CURP: Escriba su Clave Única de Registro de Población. 

Calle: Escriba el nombre de su calle, así como su número exterior y en su caso numero interior.  

Colonia: Escriba la colonia o fraccionamiento donde viva. 

Código Postal: Escriba el código postal de su colonia. No se aceptan apartados postales. 

Ciudad y Estado: Escribe la ciudad y estado en el que radicas. 

Email: Escribe un correo electrónico a donde se te enviará toda la información relacionada con la 

empresa. (Muy importante tener correo electrónico). 

RFC: Deberá proporcionar su Registro Federal de Contribuyentes y homoclave; en caso de no tener, 

el distribuidor se obliga a tramitar y obtener dicho registro. 

Teléfono: Escriba los números telefónicos de casa, oficina, móvil, incluyendo clave lada. 

 

Datos del Patrocinador 

Nombre: Escriba el nombre completo de la persona que lo invitó y por lo tanto se convierte en su 

patrocinador. 

No. PIN Patrocinador: Escriba el PIN de su patrocinador, que es la clave con la que está dado de 

alta en la empresa. 

Teléfono: Escriba los números telefónicos de casa, oficina, móvil, incluyendo clave lada del 

Patrocinador. 

 

Datos de Cuenta de Depósito 

Clave Interbancaria: Llamada también CLABE; Es un número único e irrepetible asignado a cada 

cuenta bancaria que garantiza que los recursos enviados se apliquen exclusivamente a la cuenta 

señalada por el cliente, como destino u origen. 18 Dígitos. 

Nombre del Titular: El nombre de la persona a la cual se le depositará sus comisiones, el cual eres 

tú. 

 

No. De Cuenta: El número que cada banco utiliza para individualizar la cuenta de sus clientes. 



 

 
 

Sucursal: Dirección de la sucursal donde abriste tu cuenta o número de sucursal bancaria. 

Banco: Nombre del Banco en el cual abriste tu cuenta. 

Tipo de cuenta: El tipo de cuenta que decidiste abrir en el banco. 

 

 

 

Cláusula Transitoria (Aspectos Fiscales) 

 Marcar el tipo de Régimen Tributario con el cual desea tributar ante el SAT para efectos de 

pagos de impuestos como lo marcan las Leyes Tributarias de nuestro país. 

Régimen de Honorarios Asimilados, Régimen de Honorarios Profesionales, Régimen de 

Comisionistas con Facturación Propia. 

 

Verificación de Identidad 

Título del Documento: Puede ser; Pasaporte, IFE, Cartilla Militar, Licencia de Conducir, Certificado 

de Ciudadanía. 

Autorizado por: La entidad que dio dicho documento. 

No. de documento (#id): El número con el cual está registrado dicho documento que presenta. 

Fecha de edición: Fecha de emisión (año) o vigencia del mismo. 

Nombre y firma de conformidad: Una vez leído todo el contrato, cláusulas, haber despejado dudas 

y está conforme, escribe tu nombre y firma el contrato. 

Fecha: El día que firmas dicho contrato. 

 

 

 

Como hacer pedidos de mercancía 

 

SI SE HACE EL PEDIDO POR TELEFONO 

1.- Proporcionar los datos del pedido, se les da el monto a depositar.  

2.- Hacer el depósito bancario. 

3.- Escanear la ficha y mandar la ficha al correo de pedidosmn@hotmail.com o 

pedidos4mn@hotmail.com  

4. Puedes también enviar la ficha de pago por fax al número 01 (462) 624 6947 a la extensión 104 

5.- Confirmar de recibido su ficha ya sea fax o correo electrónico.  



 

 
 

 

SI MANDA EL PEDIDO POR CORREO 

1.- Anexar ficha y formato de pedido (el formato de pedido debe solicitarse previamente) 

2.- Se contesta de recibido.  

 

 

 

 

 

DIRECTORIO 

México 

Irapuato 

Emilio Carranza #1055, Col. Rodríguez, Irapuato, Gto., C.P. 36690  

Teléfonos  

01 800 225 27 76 01462 624 47 42  

01 462 624 41 20 01462 624 86 70  

01 462 624 69 47 01462 624 47 10  

01 462 624 97 55 01462 624 84 56 

Extensiones 

101 y 102 Atención a clientes  

105  Sistemas 

106  Contratos  

111  Ética 

113   Nutrición  

115 y 106 Pedidos 

123  Eventos 

124  Comisiones  

125  Subgerencia  

128 y 129  Contabilidad  

Actopan 

Plaza Juárez No Ext. 3, Local 12, Zona Centro, Actopan, Hidalgo, C.P. 42500  

Tel. 01 772 727 27 43 

Cancún 



 

 
 

Tulum #29, Esq. Avda. Uxmal, Col. Centro, Cancún, Quintana Roo , C.P. 77500 

Tel. 01 998 884 09 38 

Chimalhuacán 

Centro Comercial Plaza Chimalhuacán Local 31, Av. Nezahualcóyotl, Esq. Francisco I. Madero  S/N, 

Chimalhuacán, Col. Santa María Nativitas, Edo. de México, C.P. 56335  

Tel. 01 555 113 83 05 

Distrito Federal 

Dr. Balmis #225 Local C, Col. Doctores, Del. Cuauhtémoc, México D.F., C.P. 06720  

Tel. 01 555 578 16 25 

 

Guadalajara 

Esteban Alatorre #3345, Co l. Hermosa Provincia, Guadalajara, Jal., C.P. 44770 

Tel. 01 333 649 75 78 

León 

Edificio Torres Gemelas, Blvd. Adolfo López Mateos #1511 Local D planta baja, Col. Coesillo, León, 

Gto., C.P. 37280 

Tel. 01 477 707 17 89 

Lázaro Cárdenas 

Avda. Lázaro Cárdenas # 1415 Col. Centro Plaza Zirahuen, Local 38 C.P. 60950, Lázaro Cárdenas, 

Mich.  

Tel. 01 753 537 13 50 

Mexicali 

Blvd. Lázaro Cárdenas #648 -B, Col. González Ortega Ex Ejido, Coahuila, C.P. 21360 

Tel. 01 686 561 63 60 

Querétaro 

Ezequiel Montes #67, Zona Centro, C.P. 76000 

Tel. 01 442 215 11 40 

Tijuana 

Blvd. Gustavo Díaz Ordaz #14517 Local 6, Col. La Esmeralda, Centro Comercial 5 y 10, Tijuana, B.C., 

C.P. 22117 

Tel. 01 664 650 32 14 

USA 

California 

4265 Florence Ave. Cudahy, Ca. 90201 

Tel. 01 323-560-1510 

Mission, Texas 



 

 
 

202 E. Expressway 83 Suit B, Mission Tx. 78572 

Teléfonos  

01 956 584 0511 01 956 583 4371 

Fax 01 956 583 4471 
 

Correo Electrónico       Web 

info@masnatural.com.mx      www.masnatural.com.mx 

 

Manual del Distribuidor Independiente Mas Natural es una publicación interna con domicilio en Emilio 

Carranza #1055, Col. Rodríguez, Irapuato, Gto., C.P. 36690 
 

El contenido de los artículos es responsabilidad exclusiva de los autores. Todos los derechos están reservados. 

Queda prohibida la reproducción total o parcial de este material. 

http://www.masnatural.com.mx/

